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企画趣旨

ダイヤモンド・オンラインの特別広告企画だからこそできるアプローチ
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「新規事業推進」のキーマンは
「部署」や「役職」など属性の
切り分けによるアプローチが難しい

？

高品質なタイアップ
コンテンツ

『週刊ダイヤモンド』
誌面での企画紹介

関連記事への接触履
歴を活用した
ターゲティング誘導

コンテンツ × データ活用で
重層的なアプローチを実現

①

②

③

「新規事業への関心、関与層」に
貴社の事業やメッセージを伝えます

！



企画趣旨

VUCA時代に稼ぐ「新規事業」の作り方

市場を取り巻く環境が激的に変化する昨今、既存のビジネスモデルだけに依存する体制を脱却し、新規事業を経営の新たな柱
としたいと考える企業は多いのではないでしょうか。今や「新規事業の創出」は中長期的なリスクヘッジの意味でも、企業成
長や後継者育成の観点においても、多くの企業にとって喫緊の課題と言えます。

しかし、新規事業のアイディアを事業化して収益化するまでの過程には、市場調査、仮説構築・検証、事業計画の設計、パー
トナー企業の選定など数多くのフローが存在し、各ステップに適した人材アサインと「稟議の通し方」などの実践的なノウハ
ウが必要になります。さらに自社を振り返ってみると、それ以前に「新規事業の立ち上げのナレッジがない」「人材リソース
が無い」といった根本的な課題に直面する企業も少なくはないでしょう。

そこで、多くの企業が圧倒的にノウハウと人材の不足で悩んでいる中、本特別広告企画では「新規事業の創出」をテーマに、
新規事業に特化したコンサルティング、人材サービス、情報プラットフォーム、育成アカデミーなどを取り上げ、課題を抱え
る企業のフェーズに合わせたソリューションをダイヤモンド・オンラインにて特集、紹介していきます。さらに実施した企画
のサマリーを『週刊ダイヤモンド』の誌面でもご紹介します。

また、ダイヤモンド・オンラインで組織開発、オープンイノベーション、インタビュー記事など「新規事業の創出」に役立つ
記事に接触したユーザーのデータを抽出。会員の職種、役職等を含む1st Party dataの分析も掛け合わせ、部署や役職で定義
しにくい新規事業関心、関与層をTGし、タイアップ記事への誘導に組み込みます。
企画概要をご覧いただき、この機会に是非ご出稿をご検討いただけましたら幸いです。
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83万人

メディア概要

月間PV/ユーザー 2023.4月~6月平均
※外部配信を除くPV

※GoogleAnalytics調べ

会員数

96万人

ダイヤモンド・オンラインの中心読者は40代前後の働き盛り世代。1,000人以上の大企業に所属するユーザーは36.2%、また、部長職以上のマネジメント

層が30.1%を占め、 年収750万円を超えるユーザーは42.2%と、意思決定や責任ある立場でビジネスを推進するビジネスパーソンに支持されています。

※2023.7月現在

2,238万ユーザー

7,769万PV
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「新規事業の創出」に関心があるダイヤモンド・オンラインの読者像

大手製造業の経営企画、事業企画など経営に携わるポジション
事業の舵取りをする部長やチームマネジメントに取り組む課長の含有率が高い

興味関心読者の傾向①

「新規事業開発」「ビジネスデザイン」「プロジェクト推進」等、新規事業の企画や推進に関連する記事を閲覧している
読者の傾向を分析。今回の広告企画では上記のような興味関心読者への特別誘導を実施します。
興味関心読者の傾向をダイヤモンド・オンラインの読者全体の含有率と比較したグラフは次のページよりご紹介します。

▼ユーザーが閲覧した記事のイメージ

イタリア・ミラノ発のコンセプト「意味のイノベーション」はなぜ生まれたのか

なぜ大企業では新規事業が進まないのか？取り組みを阻む「壁」の正体

「新しいことをする前は誰もが怖い」ライオン、リクルート、コマツの実践者と経営学者が語る、新規事業の困難と克服

多様性か効率か？企業戦略を見極めるキーワードは「不確実性」、経営学の専門家・長内厚教授が語る

その新規事業は身の丈に合ってる？市場規模、競争優位性より大事なキャッシュの視点
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https://diamond.jp/articles/-/313573
https://diamond.jp/articles/-/211916
https://diamond.jp/articles/-/322688
https://diamond.jp/articles/-/322702
https://diamond.jp/articles/-/269359


興味関心読者の傾向②

興味関心読者：抽出対象は本企画に関連する記事への接触読者 / 対象データ ダイヤモンド・オンラインの回遊状況の独自集計データ / 読者属性データはログイン会員のみ
DOL読者全体：ダイヤモンド・オンライン会員登録データベースより作成（2020年2月）

業種

「製造業」の比率が約23.08%と、ダイヤモンド・オンライン読者全体の傾向
と比較して突出して高い

「新規事業創出」関心読者

ダイヤモンド・オンライン読者全体

従業員規模

従業員数1,000人を超える企業比率が約42%
10,000人以上の大企業も約17%
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興味関心読者の傾向③

興味関心読者：抽出対象は本企画に関連する記事への接触読者 / 対象データ ダイヤモンド・オンラインの回遊状況の独自集計データ / 読者属性データはログイン会員のみ
DOL読者全体：ダイヤモンド・オンライン会員登録データベースより作成（2020年2月）

職種

「経営全般」の読者比率が全体の約1/4 (※24.93%)を占める

役職
課長職・部長職の比率が突出して高い
一方で一般社員の比率は
DOL全体平均と比較して低め

「新規事業創出」関心読者

ダイヤモンド・オンライン読者全体
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タイアップ

実施イメージ

掲載分量 3,000字～3,500字前後（3ページ目安）※取材・撮影可

PRクレジット タイアップページと誘導枠へPR表記を行います

誘導枠 ダイヤモンド・オンライン（トップ面・記事面）の誘導枠

お問い合わせ 最終ページにお問い合わせが入ります。

オプション
外部メディアブースト、抜き刷り、オンライン二次利用、追加誘導など、
各種オプションメニューのご用意がございます。

実施内容

※遠方取材、著名人の取材など別途費用が発生する場合は都度見積もりとなります。

※保証PV達成まで誘導。公開後1年間アーカイブ保証。

お問い合わせ
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プラン①

ダイヤモンド・オンライン 広告企画タイアップ

プラン② 10,000PV保証 270万円（税別）

20,000PV保証 370万円（税別）

7,000PV保証 220万円（税別）プラン③

※ダイヤモンド・オンラインから、週刊ダイヤモンドへの転載も可能です。

雑誌掲載を想定した 編集が必要になりますので、料金等事前にご相談ください。



通常の誘導

通常誘導

ダイヤモンドオンラ
イン読者全体にバナ
ー枠などを通じてタ
イアップ誘導を行う
通常のご対応

保証PV
7,000～20,000PV

タイアップ：ターゲティング誘導

本企画特別誘導

興味関心者
ターゲティング

誘導

保証PV
7,000～20,000PV

通常誘導

興味関心層へのターゲティング

「新規事業開発」「ビジネスデザイン」「プロジェクト推進」等、等本企
画に関連するキーワードを含む記事や、関連する過去の特集記事を閲覧し
た読者を対象にデータ抽出し拡張。「新規事業創出」興味関心層としてタ
ーゲティングを実施。

▼特徴
・大手製造業の経営企画、事業企画など経営に携わるポジション
・事業の舵取りをする部長やチームマネジメントに取り組む課長

等が読者全体より含有率が高い傾向。

▼興味関心層が接触している記事例
イタリア・ミラノ発のコンセプト「意味のイノベーション」はなぜ生まれたのか
https://diamond.jp/articles/-/313573

なぜ大企業では新規事業が進まないのか？取り組みを阻む「壁」の正体
https://diamond.jp/articles/-/211916

▼ターゲティング誘導
タイアップの保証PV達成に向けた誘導の一部を興味関心者ターゲティング広告にて掲載します。
全読者を対象とした通常のタイアップ誘導に比べて興味関心度の高い読者に接触できる可能性が高くなる特別誘導です。
今回の企画では「新規事業創出」興味関心層へのターゲティング誘導を行います。
※誘導枠の掲出位置はP13～14をご参照ください。

※ターゲティング誘導の配信量は読者状況によって変動いたします。

1st party dataを活用した特別誘導を実施し、
新規事業創出への関心が高い読者に貴社のタイアップを届けます
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リード保証型タイアップ

プラン④

ダイヤモンド・オンライン タイアップ型リード 100件保証
320万円（税別）※内、制作費1,000,000円（ネット）

実施においては事前確認が必要となります。

コンテンツ分量

記事ページ：700～1500字想定・2リーフ

記事の導入部分だけを一般公開します。続きは限定公開となり、ユーザーが個人情報を登

録することで画面遷移が可能になる形式です。

PRクレジット 有り（ランディングページ、誘導枠とも）

お問い合わせ 有り（記事末に広告主のお問い合わせ先を表示します）

誘導施策
トップ・中面などのタイアップ誘導枠、ターゲティングメール

リード件数達成次第、誘導終了いたします。ページアーカイブは公開から1年間。

ダウンロードフォー
ム

定型フォーム、3項目まで無償で追加可能です。

プライバシーポリシ
ー

広告主様のプライバシーポリシーを明示します

※事前に、広告主様に個人情報取り扱いについての同意をいただきます

保証内容

・項目不備、イタズラ、学生・主婦のデータは除外（競合企業などは要相談）

・掲載期間は1ヵ月～2か月想定ですが、リード獲得が保証数に満たない場合は掲載を延長

します

実施内容

※遠方取材、著名人の取材など別途費用が発生する場合は都度見積もりとなります。

※保証件数達成まで誘導。公開後1年間アーカイブ保証。

※商材・訴求内容によって実施可否を判断いたします。

実施イメージ

続きを読む

ダイヤモンド社の制作チームが、取材をもとに記事広告を制作

いたします。

画面遷移のタイミングでリードを獲得する形式です。

冒頭部分：一般公開

『続きを読む』ボタンを押して、
個人情報を入力いただくと、次ページ以降を読むことができます。

続き部分：登録後 限定公開

Sample
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標準９
項目
（必ず
設置）

項目 回答形式

メールアドレス FA 必須

氏名 FA 必須

フリガナ FA 必須

勤務先名 FA 必須

部署名 FA 必須

電話番号 FA 必須

役職 FA 必須

業種 SA 必須

従業員数 SA 必須

設置有無
は自由

追加質問1 FA/SA 任意

追加質問2 FA/SA 任意

追加質問3 FA/SA 任意

申込フォーム

標準登録項目は以下の9項目。最大3問まで質問を追加できます

※FA＝フリー回答、SA=選択式・単一回答

画面イメージ

※追加質問は、“任意”回答での設置となります。 “必須”回答にはできません。

※広告主様のプライバシーポリシーを明示します。

事前に、広告主様に個人情報取り扱いについての同意をいただきます。

リード保証型タイアップ



ああああああああ

※PR表記が入りま

す

25万円～
制作費込／税別

2,000通までは
¥250,000
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ターゲティングメール 会員属性一覧

居住地 業種 職種 従業員数 役職

都道府県 農林／水産／鉱業 経営全般 1～49人 経営者（CEO・COO・CFOなど）

年齢 建設業 経営企画／事業開発 50～99人 役員

生年で絞り込み 住宅／不動産 マーケティング／調査 100～299人 部長職以上

性別 製造業 情報システム 300～499人 課長職

男／女 商社 総務／人事 500～999人 係長・主任職

流通／小売業／外食 法務／知的財産／特許 1000～4999人 一般社員・職員

食料品／飲料／嗜好品 経理／財務 5000～9999人 上記以外

医薬品／化学製品製造 IR／CSR 10000人以上 働いていない

金融／証券／保険 広報／宣伝 非会社組織（公共機関など） 専門職

情報処理／ソフトウェア 営業／販売 勤めていない 年収

運輸／エネルギー関連 保守／サポート ～500万円未満

通信サービス 技術／研究開発 500万円～750万円未満

SI／コンサルティング デザイン／設計 750万円～1000万円未満

サービス業 製造／生産／検査 1000万円～1500万円未満

専門サービス（弁護士／会計士／コンサ
ルタントなど）

購買／資材／物流 1500万円～2000万円未満

官公庁／公共団体／公益法人
専門職（医師／弁護士／コンサルタ
ントなど）

2000万円～2500万円未満

自営業 無 2500万円～3000万円未満

マスコミ／広告関係 その他 3000万円～

大学／教育／研究機関

医療／福祉／介護施設／サービス

その他

ターゲティングメールを使用し、ご希望の属性を中心にオファーします
（ご提供リストのセグメントを保証するものではありません）

リード保証型タイアップ



タイアップ展開イメージ

広告企画総論トップ

総論・タイアップ誘導 ※誘導例

①タイアップ：20,000PV保証
②タイアップ：10,000PV保証
③タイアップ：7,000PV保証

総論：2,500PV想定

各タイアップページへリンク

タイアップページ

※すべての位置に掲載を保証するものではありません。
※掲載位置は、予告なく変更することがございます。あらかじめご
了承ください。

※総論＆タイアップページに
共通のキービジュアルが入ります

13



リード保証型タイアップ展開イメージ

広告企画総論トップ

総論・タイアップ誘導 ※誘導例

④リード：100件保証

総論：2,500PV想定

※総論＆タイアップページに
共通のキービジュアルが入ります

各タイアップページへリンク
タイアップページ

※すべての位置に掲載を保証するものではありません。
※掲載位置は、予告なく変更することがございます。あらかじめご
了承ください。
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各種メール

続きを読む



週刊ダイヤモンド展開イメージ

総論協賛社2

協賛社3 協賛社1

タイアップページ

QRコードでDOLタイアップページへ誘導

週刊ダイヤモンドでダイヤモンド・オンライン連合企画を紹介いたします。
同時展開することでリーチ拡大が期待できます！

※1社協賛の場合は、1ページ掲載となります。2社以上の協賛の場合は、基本2ページからとなりますが、
協賛社数によってページ数調整のうえ掲載いたします。

※週刊ダイヤモンドでは、タイアップのタイトルと記事冒頭部分を掲載します。（再編集なし）
※週刊ダイヤモンドの掲載は、オンライン公開から近しい号（1か月後前後）で掲載します。（掲載号は、媒体任意／毎週月曜日発売）
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タイアップオプションのご提案①

タイアップ記事掲載後のレポートを参考にしたターゲティング広告のご提案が可能です。タイアップ掲載レポートの内容を分析し弊社から

プッシュ広告用のターゲティングをご提案。タイアップで認知や興味が高まった層への追加プロモーションや、レポートで確認ができた関

心層へのプッシュなど様々な活用が可能です。

タイアップを通して得られたインサイトを活かして、追加プロモーションの実施が可能です

タイアップ記事掲載 レポート振り返り レポートを活用したターゲティングに広告配信

タイアップ掲載中に各コンテンツに接触し
た読者(アクティブユーザー)の行動・閲覧
履歴をもとに拡張データを生成。

お問い合わせ レポート活用TG例
・TU記事を読んだ層へ純広告を配信
・マネジメント手法に関する記事への関心の高
さも確認できたので関連記事を過去に読んだ読
者層をターゲティングしてバナー配信

お打合せの上、弊社からご提案
いたします！

実施料金
スマホ記事下

レクタングルバナー
ターゲティングメール

特別価格
（税別）
最低出稿金額

50万円～

1円 / 1imp

40万円～

80円/1通

※HTML形式の場合は＋10万円です。

配信数 500,000imp ～ 5,000通 ～

※タイアップ掲載終了後のレポートをもとにおすす
めターゲティングを弊社よりご提案します。

※タイアップメニュー開始後の追加お申込みも可能
です。

※広告主様にご入稿いただいた原稿を使用するメニ
ューです。各メニューの入稿規定等は別途営業担当
よりご案内いたします。

16



タイアップオプションのご提案②

No. メニュー 実施料金（税別） 概要

1 弊社運用の外部ブースト 70万円～ レコメンド／SNSブースト ※詳細はお問い合わせください。

2
広告主様／広告会社様運用の

外部ブースト 無償 配信先、配信原稿事前確認。パラメーター付きURLを発行。

3 HTMLメール型タイアップ 100万円 12,000通／ターゲティング可能。

4 記事下アンケート 30万円～*
タイアップ記事下にアンケートを掲出。ユーザー意向を調査。

質問数は1～5問まで。

5 抜き刷り 369,000円～ 1000部～。 ※詳細は、担当営業にお問い合わせください。

6 二次利用（ページ素材お渡し） 50万円～* オウンドメディア内でのみ利用可能。出典元、広告掲載表記。

7 二次利用（広告主サイトからリンク） 無償
オウンドメディア内でのみ利用可能。パラメータ付きURLを発行。

出典元、広告掲載表記。

目的に応じて追加いただけるオプションメニューです。詳細はお問い合わせください

*はネット価格です。
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01：案件概要
・案件概要
・総論記事の全ページ合計PV数・AU数
・記事の全ページ合計PV数・AU数

※総論＆タイアップの保証PV達成後にレポート作成いたします。
※外部誘導を実施する場合、事前にご連絡ください。弊社からパラメーター付URLを発行いたします。
※外部誘導時にパラメーター付URLを使用しない場合、ダイヤモンド・オンライン内部誘導によるPVとしてカウントされることがあります。ご注意ください。

02：ユーザーアクション
・平均エンゲージメント時間
・ページ別PV
・問合せ先クリック数

03：ユーザー属性
・デモグラフィック情報（年齢・性別・地
域）
・閲覧デバイス
・参照元／メディア

誘導枠の配信レポート

レポート

18

誘導終了後10営業日以内で提出いたします



スケジュール

公開日

申込締切

タイアップ・リード

ダイヤモンド・オンライン 2024年2月26日（月）

2023年12月25日（月）

※1社協賛の場合でも総論制作のうえ、週刊ダイヤモンドでの展開も実施いたします。
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※週刊ダイヤモンドの掲載は、オンライン公開から近しい号（1か月後前後）で掲載します。（掲載号は、媒体任意／毎週月曜日発売）



お問い合わせ
web_ad@diamond.co.jp

株式会社ダイヤモンド社
ビジネスメディア局

〒150-8409 東京都渋谷区神宮前6-12-17
TEL：03-5778-7220 FAX：03-5464-0783

問い合わせ先


